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- I

Hier bij een overzicht van dingen waar ik de afgelopen dagen mee bezig ben geweest (in rood nog lopende acties). Doe dit onder
de vlag vanm maar vind het wel goed dat jullie vanwege alle dwarsverbanden hiervan op hoogte zijn. Mocht dit vragen
oproepen dan weten jullie mij te vinden. Ben ook benieuwd waar jullie graag betrokken willen worden of over geinformeerd
willen worden.

Groet,

- Contract - gaat over financiering, vrijwaring en risico’s — uiteindelijk liggen alle risico’s bij ons — afgestemd met JZ en FEZ
- handtekening van
o De overeenkomst heeft als doel een aantal risico’s voor Mediq af te dekken. Het gaat om de volgende risico’s:

= Het risico dat Mediq als de markt normaliseert met voorraad dure ingekochte producten blijft zitten.

= Het risico dat vooruit betaalde producten niet geleverd worden.

= De bedoeling is alle klanten dezelfde prijs betalen. Omdat er verschillende partijen gekocht tegen
verschillende prijzen, kan er een mismatch ontstaan tussen verkoopprijs en de "gemiddelde” inkoopprijs.
Dit risico willen ze ook afgedekt hebben.

= Daarnaast willen ze schadeloosstelling voor alles wat hier mee samenhangt.

o Daarnaast regelt de overeenkomst dat wij behulpzaam zijn door een leningen te verstrekken die de
voorfinanciering van de inkoop mogelijk maakt. Ze kunnen op dit moment moeilijker terecht bij de banken en als
ze bij de bank langs gaan kost dit geld (rente). Het gaat in eerste instantie om 20 mln Euro, maar dat kan snel
oplopen. Dit is afhankelijk van hoeveel contracten het Consortium weten af te sluiten.

o Conform afspraak krijgen we op het einde van de dag fin overzichten van Mediq

- Mediqg wil ook vrijwaring hebben - wordt opgepakt met JZ.
- Verstrekken van voorfinanciering — 1° voorschot van 20 mln, 2% voarschot van 40 min. heeft mandaat van
om tot 150 aan voorschotten te verstrekken. Verwachtingen zijn dat dit richting 300 min (en meer) kan oplopen
afhankelijk van aantal schaarse producten die ondergebracht worden bij LCH, duur en intensiteit van crisis en hoe snel
productie weer op gang komt).
- Prijsbepaling

o Kosten via zorgaanbieders naar verzekeraars of kosten rechtstreeks verrekenen met verzekeraars - nu lijn
gekozen dat het via zorgaanbieders loopt. Discussie ging oa of de huisarts niet zo schrikken van hoge
inkoopprijs. Heeft wel als voordeel dat het hamsteren mogelijk afzwakt. Er lopen nog gesprekken of er mogelijk
toch voor wordt gekozen om direct een deel van de rekening met de verzekeraars te vereffenen. Dan kan je
lagere prijzen hanteren die minder afschrikken.

o Hoe om te gaan met “gratis” goederen van VWS en Rode Kruis - worden nu meegenomen voor inkoopprijs van 0
en op basis van gewogen gemiddelde wordt prijs betaald.

o Hoe om te gaan met de btw vrijstelling van “gratis” VWS goederen

o Prijzen vrijdag voor 1 week vastgesteld. Eind van deze week zullen we overleg met LCH moeten hebben over
prijzen. Ervaringen van deze week kunnen daarin worden meegenomen.

o Afgesproken dat running costs van LCH, zoals catering, inhuur, computers enz via Mediq lopen en worden
meegenomen in de verkoopprijs. Moet nog wel een begroting komen.

o Afgesproken dat alle kosten voor vliegtuigen, enz ook verrekend worden in verkoopprijs — voorlopige aanname
5%; wordt uiteindelijk op nacalculatie bepaald.

o Afgesproken dat apparaatskosten van Mediq en OneMed op kostprijs (ze leveren hun winstmarge in) worden
meegenomen in verkoopprijs. Is vastgezet op 5%.

- Hoe NL producenten voorfinanciering te verstrekken?

o In het kader van keep it simple is het handig om zo veel mogelijk aan te sluiten bij de bestaande afspraken
(anders moet EZK of VWS intern ingewikkelde dingen doen om geld te regelen en een hoop werk doen om het
later bij de NL producenten terug te krijgen).

Mediq kan de producten van de Nederlandse Producenten inkopen — de betaling kunnen ze vooraf doen zodat de
NL producenten het geld hebben om de nodige investeringen te doen.

o Normaal gesproken zou je als Mediq nooit zo'n deal doen - vooruit betalen bij een producent die dit nooit eerder
heeft gedaan - te risicovol.

Mediq zal daarom aan ons toestemming vragen als ze dit moeten doen.

Met T besproken dat dan de lijn is dat een dergelijke verzoek dan via MWordt neergelegd.

Daarmee ligt het risico dat NL producenten niet kunnen leveren of niet van de juiste kwaliteit bij ons. Kunnen
uiteraard we dan proberen deze schade te verhalen bij niet leverende producenten, maar dat zal waarschijnlijk
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moeizaam zijn.
o Er ligt nu concreet voorstel van 4 ondernemingen Check: hoe past dit in andere initiatieven. Loopt via
- zullen dit moeten bespreken met FEZ en JZ
Discussie over distributie — beeld ontstond dat leveringen zouden gaan via hubs van GGD GHOR/ROAZ dat zou als
consequenties hebben dat Mediq niet weet aan wie uiteindelijk geleverd wordt. Lijn blijft nu dat Medig en OneMed de
hele distributie op zich blijven nemen.
De uitbreiding van de lijst aan "schaarse” producten heeft als effect dat de financiéle risico’s groter worden. Afstemming
met FEZ is nodig als dit uitgebreid wordt.
Met FEZ geregeld dat 2 FEZ-ers het LCH gaan ondersteunen. Ze zijn vandaag(30/3) begonnen. Gisteren samen met
5.1.2e enm bijgepraat over wat hun opdracht is: .
o Helpen de administratie goed op te zetten
o Vinger aan de pols houden - daar hebben wij behoefte aan, maar ook Mediq - die het erg prettig vinden als paar
vreemde ogen meekijken met wat ze aan het doen is.
o Zorgen dat de juiste informatie op tafel komt zodat we aan het einde van de ovk een goed beeld hebben wat er
verrekend moet worden tussen VWS en Mediqg.
BCG doet nu voorJBEIEEZ nog gratis hun werk; zullen straks ingehuurd moeten worden.



