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@minvws.ni]; [INEGEEEC) EEEZI @ min vws.ni]

Ter info.
Gaat via naar B Dus hopelijk haalt het ook de kamerbrief.

MO
E minvws.nl

van: I

Verzonden: maandag 20 april 2020 20:35

@minvws.nl>; 5126 <EENETNN o cputatiegroep.ni>; NERIECINNN

@cultureelerfgoed.nl>; 5.1.2e <PERFEE @ reputatiegroep.nl>; 5.1.2e

Onderwerp: RE: Partners van LCH

Hoi KRN

Dit is inderdaad een fijn overzicht en hetgeen waar we naar op zoek waren. Bij jouw eerste korte lijstje had ik ook het gevoel dat
het nog niet compleet was.

Ik denk dat de categorieén 1 en 2 in principe openbaar zouden moeten worden, samen met de laatste regel over publieke
partners. Er wordt nu aan de TK brief geschreven waar de minister dit ook graag in wil. Mijn voorstel zou zijn om dit op deze

manier via [ EXEzan te laten sturen. Vraag jij dat aan haar?

Categorie 3 en 4 is goed voor de Q&A’s die we aan het maken zijn. Dan hebben we een antwoord bij mediavragen.

Fijne avond!

Groeten, KRN
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E
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Verzonden: maandag 20 april 2020 19:56
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) minvws.nl>;
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Onderwerp: RE: Partners van LCH

Schept een hoop meer duidelijkheid: dank,

Verzonden met BlackBerry Work
(www.blackberry.com)

Van: @reputatiegroep.nl>

Datum: maandag 20 apr. 2020 7:35 PM

Aan: a@minvws.ol>, [IIEEN @minvws.nl>,
(@cultureelerfgoed.nl>, m@-reputatiegroep.nl>, @reputatiegroep.nl>

Onderwerp: Partners van LCH

Hailo|EREY

Ik merkte dat het antwoord dat ik je om 17.56 uur stuurde over de (commerciéle) partners van LCH jou onvoldoende
helpt om de diverse vragen over dit onderwerp op een goede manier te kunnen beantwoorden. Daarom heb ik het
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volgende overzicht voor je gemaakt.

Het LCH werk samen met diverse commerciéle partijen.

Het LCH wil daar open en transparant over zijn.

Voor een goede indeling en typering van deze partijen zijn er vier verschillende soorten te onderscheiden:
1. Supply chain partners: partijen die echt als samenwerkingspartner van het LCH functioneren zonder
winstoogmerk. Ze nemen niet alleen fysiek deel in het LCH middels mensen, maar stellen ook hun professionele
netwerken ter beschikking om materialen naar Nederland te krijgen (Skyteam/KLM) of binnen Nederland te
distribueren (OneMed/QRS & Mediq).
2. Er zijn experts die middels hun kennis en ervaring een actieve bijdragen leveren aan het LCH vanuit een
consultant rol. Voorbeelden: Brocacef, BCG, Accenture, Vintura, Reputatiegroep, Post NL. Vanuit deze
organisaties zijn er éen of meerdere mensen aangesloten bij het LCH.
3. Er zijn productiepartners: externe partijen waarmee het LCH productie opzet in Nederland. Deze zijn echter
geen onderdeel van het LCH (Voorbeelden: Shell, DSM).
4. Het LCH heeft meer dan 50 leveranciers waarvan het producten inkoopt. Deze zijn uiteraard geen onderdeel
van het LCH.

Bovenstaande lijst van namen is regelmatig aan verandering onderhevig. Het LCH staat bovendien open voor iedere
partij die met een goed voorstel/idee een waardevolle bijdrage kan leveren.

Behalve bovenstaande commerciéle partners werkt het LCH samen met een groot aantal partijen uit de publieke sector
om kennis en ervaring te bundelen. Denk aan o0.a. defensie (voor vb logistiek), de NFU (diverse academische
Ziekenhuizen), RIVM, ZonMW en GGD GHOR.

Hopelijk werkt bovenstaand overzicht om vragen over het LCH op een goede manier te kunnen beantwoorden.

Groeten,



