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Relevante dossier(s) of trajecten Onderzoek vanuit L&I (zie verslag : hoe

ziet de inkoop eruit en inzicht in hoe de markt

in elkaar zit en waar knelpunten zitten en aan

welke knoppen te draaien.

Raakviak dossier/traject met groothandels Vooral betrokken bij Hulpmiddelen (HMD) en

link met Corona en LCH.

Ontwikkelingen - HMD via volgesorteerde GH, maar daarnaast

heb je voor HMD nog veel gespecialiseerde
GH> bijv soa materiaal of incontinentie.

Aanbieders zoals CB Healthcare, Mainfright

(handdesinfectant), Philips, GE Healthcare.

Sommige GH bieden ook totaalpakket aan en

streven ernaar dienstverlening uit te

breiden, dus ook zelfs bij patiént zelf. Ook

zorgverleners in dienst.

- Door LCH is er ook wel veel rechtstreeks

contact met GH ontstaan. Dat was er

daarvoor niet. In LCH zijn veel partijen

vertegenwoordigd.
- Lopen nu tegen allerlei praktische vragen

aan: bijv opslag nodig om spullen kwijt te

kunnen, bestellingen van zorgaanbieders
verwerken en administratie voeren. Opslag
en transport ed: doet OneMEd/Mediqg. Is

normaal niet gebruikelijk qua hoe de lijnen
nu lopen. Mediq doet de fijne distributie,
OneMed de grootschalige.

Ook veel spullen op voorraad. De vraag is nu

hoe gaan we om met onderhoud en wie is

er verantwoordelijk voor. Als je het

uitlevert: we schenken apparatuur aan

ziekenhuizen, hoe zorg je ervoor dat

ziekenhuis beseft dat ze verantwoordelijk
zijn voor onderhoud. En in contact komen

met fabrikant. In een normale situatie is

onderhoud etc. onderdeel van het pakket
dat de zorgaanbieder bij de farbikant

afneemt. Nu is tussenstap bij LCH.

Kansen en risico’s

Openstaande vragen
- Ntb of informatie die wij nu over GH voor

geneesmiddelen verzamelen relevant is

voor bij MedTech en L&I.

Overige relevante informatie

Adviezen voor traject 'groothandels en inkoop’ - Evt checken bijBEE inzake GNM en

LCG.
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