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Spreeklijn kritiek op LCH

Het LCH reageert te traag op aanbiedingen

e In de eerste weken na oprichting heeft het LCH meer dan

10.000 aanbiedingen van particulieren en bedrijven

ontvangen, die persoonlijke beschermingsmiddelen

zouden kunnen leveren.

e De vele aanbiedingen die het LCH ontvangt zijn allemaal

zorgvuldig gecontroleerd op onder meer de kwaliteit,

hoeveelheid, beschikbaarheid en locatie.

e Gelet op de omvang van het aantal aanbiedingen kan het

zijn dat een reactie langer op zich heeft laten wachten dan

wenselijk is.

oe Zoals in eerdere debatten is toegelicht was het merendeel

van deze aanbiedingen niet bruikbaar, bijvoorbeeld omdat

er woekerprijzen werden gehanteerd, voorraden bij

navraag toch niet beschikbaar bleken, of niet aan de

gestelde kwaliteitseisen kon worden voldaan.

Waarom kan het LCH niet sneller werken als het gaat om

leveringen?

e Het is goed om te beseffen dat levering van

beschermingsmiddelen nog steeds onzekerheden kent

e Ten eerste moeten veel bestellingen nog worden

geproduceerd
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¢ Daarna moeten de producten worden opgeleverd en

vervolgens moeten ze, vaak uit Azié via een luchtbrug

naar Nederland worden vervoerd, wat gepaard met

meerdere logistieke schakels die tijd en inzet vergen.

e Daarnaast worden alle leveringen ook aan een

kwaliteitscontrole onderworpen in het opslagcentrum van

het LCH, voordat ze kunnen worden verspreid onder de

zorginstellingen.

Het LCH wijst bestellingen af die andere lidstaten wel

aannemen? Loopt het LCH geen aanbiedingen mis?

- Voor Nederland staat de veiligheid van de zorgverlener

voorop

- Daarom vind ik het van belang dat ingekochte

beschermingsmiddelen door het LCH aan de juiste

veiligheidseisen voldoen, en fysiek op kwaliteit zijn

gecontroleerd voordat ze aan zorginstellingen worden

uitgeleverd.

- Vanwege de schaarste aan persoonlijke

beschermingsmiddelen die voldoen aan de Europese

eisen, is het tijdelijk ook toegestaan om producten zonder

CE-certificaat, maar met een gelijkwaardig certificaat van

buiten Europa op de markt te brengen

- Dit is wel onder voorwaarden: het moet gebruikt worden

ten behoeve van zorgverleners en in het kader van Covid-

19.
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- Leveranciers moeten via documentatie kunnen aantonen

dat hun product een CE-certificaat heeft, of voldoet aan

de eisen van dit gelijkwaardige certificaat van buiten

Europa.


