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Van:

Aan: =

Cc: @shell.com
Onderwerp: RE: Business Case VMI

Datum: woensdag 22 april 2020 14:41:13

Ha —'

Eens met jouw advies. Op basis van laatste indicaties vanuit VWS vermoed ik ook dat met 2min
FFP2 kapjes per week voldoende zekerheid hebben ingebouwd voor het komende jaar.

Zaak is wel om dat aantal op zeer korte termijn te bevestigen richting de marktpartijen om hen

in de ielegenheid te stellen investeringsbeslissingen te kunnen nemen. Machines en materialen.

: ik bespreek zo dadelijk graag met jou wat nodig is om een dergelijke uitspraak te
forceren.

Groet, -
T —

Verzonden: woensdag 22 april 2020 14:10
Aan:_-@minezk.nl>;- <-@minvws.nl>
cc:0R2IE @shell.com

Onderwerp: Fwd: Business Case VMI

Mijn advies mbt onderstaande zou zijn : VMI toevoegen aan Auping, Afrpo, (Duflex), Sion
samenwerking, om gezamenlijk productie op te kunnen schalen naar 2M (aantal te bevestigen
door VWS,) kapjes per week en dan ‘leads’ voor FFP2 mondmaskers sluiten.

Gezien het feit dat we nu nog +/- 8 dagen ondersteuning hebben van Inkoop Shell, zou mijn
advies ook zijn om op de achtergrond het contract met VMI ook voor te bereiden, in afwachting
van besluit EZK/VWS over uitbreiding met VMIL.

Ik denk dat het handig en verstandig is om- in de lead te laten om deze afspraken te
bevestigen met VMI.

Gaarne jullie view op onderstaande zodat- en team door kunnen pakken (of niet)
groet

Begin doorgestuurd bericht:

Van: I0R2IENN @shell.com>
Onderwerp: Business Case VMI
Datum: 21 april 2020 om 08:07:14 CEST

Aan: BRI @askmepartners.com>, [IDIZIENN

I @accenture.com>

Kopie: {IOI2I8N @minezk.nl>, OIS @minezk nl>,

JIBR2IEN @minezk.nl>, (OIS @rvo.nl>, IBI2IEN @minezk.nl>,
IO @minezk.nl>
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Hierbij de business case voor VMI. Er dient dus nog verder met VMI gesproken te
worden over timing en andere contractvoorwaarden (0.a. marge vs
aansprakelijkheid).

Ik hoor graag hoe we dit nu verder oppakken.

Gr,

M
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