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aanpassing nodig op de productie lijn. Beslissing voor eventuele aanpassing zullen wij alleen maken 
samen met een opdrachtgever / financiële partner in dit project maken.” ; 

c. Maleisië: Inventarisatie ter plekke van het productieproces en capaciteit van elastiek bij de bronnen 
door een bevriende Nederlandse relatie; 

d. Dir. Benelux voor Branson global: grootste leverancier essentiële machineonderdelen in Europa 
citaat: Frankrijk / Duitsland kopen ons magazijn op. We kunnen jullie reservering tot morgen 11.00 
uur vasthouden”  

e. Kennis rondom certificering ontwikkeld aan de hand van dossierstudies en ontwikkeling 
testinstrumentarium (die zeker beter kunnen, en blijven in de verbetering, maar we zitten op dag 14 
van ons initiatief) 

f. Proberen inzicht en kennis te geven naar politici en stakeholders die zich toch met moeite kunnen 
verplaatsen in de echte inhoud; 

3 Wat is ons doel? 
a. Dat er FFP2 mondkapjes komen die goed zijn, zo snel en zoveel mogelijk. Daarnaast een duidelijke 

lange termijn visie waardoor we nooit meer in deze slechte situatie kunnen belanden en dat we als 
Nederland in staat zijn zelfvoorzienend te zijn; 

b. Commercieel doel mag nooit leidend zijn in de prijs stelling! Zie eerste inschatting in de bijlage 
“kostprijsberekening” van het product 0,54 cent per stuk waarin de prijs van het basismateriaal de 
grootste onbekende zit en dus lager kan uitvallen of duurder); 

c. Vanuit de BV Nederland, zoals vermeld in de bijlage “oproep”, een bijdrage leveren in het creëren 
van een oplossing voor onze zorg voor nu, z.s.m. en voor de toekomst. Hierin willen we een bijdrage 
leveren, als een andere partij dit stokje van ons overneemt is dat prima, en zullen we volledig 
medewerking verlenen, zolang er maar een normale prijsstelling is (dit is niet voor ons niet te 
overzien bij alle partijen); 

4 Wat vragen we van de overheid? 
a. Veel meer snelheid van handelen met oog voor de inhoudelijke materie; we stellen de 

zorgmedewerkers onnodig bloot aan risico’s als we niet snel handelen. Wij zijn al twee weken 
continu aan de gang. 

b. Concrete afspraken maken voor de structurele toevoer van basismateriaal in tijd en in kwantiteit 
(anders is elke investering zinloos). We hebben het idee dat iedereen de hoop vestigt op DSM, maar 
is dat wel reëel? 

c. Een order uitgeven van de inkoop van significante aantallen (miljoenen) voor een periode van 3 jaar 
zodat eventuele andere partijen een solide basis zien om in te investeren (terwijl dat het 
uitgangspunt 3.b als eis blijft staan als we daarin een stem hebben) 

d. De risicovolle investering zit in het begin en niet als de sourcing geregeld is. Het strategisch inkopen 
van alle grondstoffen wordt gigantisch onderschat (wie regelt en financiert het verbruik van 240 km 
elastiek per dag?) 

e. Het op hoofdlijn praten over een inkoop / verkoop deal is vragen om problemen in de toekomst. Er 
wordt teveel op hoofdlijnen en soundbites niet-uitvoerbare keuzes gemaakt 

 
Tot slot 
We hebben met mondelinge toezeggingen al 14 dagen geïnvesteerd (meer dan 350.000 – zonder gederfde omzet in 
engineering mee te tellen), materialen moeten zeker stellen, en met 25 man doorgewerkt, met daarnaast de hulp 
van heel vele bedrijven en organisaties (meer dan 20) totaal belangeloos! Nu zitten we in een race voor het leveren 
van eindkapjes voor de overheid zonder de toevoer zeker te kunnen stellen omdat er zoveel tijd verloren is gegaan. 
Dit lijkt nog niet voorbij na vandaag. Ondertussen begint de avond en nachtdienst op 1 april voor onze 
zorgmedewerkers zonder goede bescherming en hebben wij het gevoel dat er niet het maximale gedaan wordt in 
actie omdat alles afgerekend wordt op de prijs van een kapje. Omdenken gewenst – nu graag! 
 
Met een positief, kritische, vriendelijke groet, 
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